Des millions de dollars issus
de la non-concurrence échappent au fisc

Un jugement de la Cour d'appel fédérale favorise des clients de fiscalistes
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A la suite 2 la conclusion de la
Cour d'appel fédérale dans ['ar-
rét Tod T Manrell c. La Reine,
survenu en mars 2003, une
vente d'entreprise, la compen-
sation aux fins de non-concur-
rence re¢ue par le propriétaire
devient non imposable.

Ce jugement, qui a confirmé
la décision rendue dans I'ar-
rét Fortino (en 2000), a ou-
vert toute grande la porte aux
fiscalistes, qui en font profi-
ter leurs clients. Ainsi, plu-
sieurs millions de dollars
échappent au fise.

Voici comment un entre-
preneur peut profiter de
I'échappatoire fiscal qu'est le
contrat de non-concurrence.
Supposons qu'il veuille vendre
son entreprise pour 5 M$.
Plutot que de la céder au plein
prix, la vente sera de 3 M$§
(imposable). Le propriétaire
signe ensuite une entente

Les clauses de non-concurrence
fournissent aux employeurs

un echappatoire fiscal,

dont plusieurs profitent.

avec 'acheteur par laquelle
il s'engage 4 ne pas lui faire
concurrence sur un territoire
donné. Pour cette entente,
le propriétaire recoit

2 M$. Ce dernier
montant n'est pas
imposable au sens de

la Lon de 'impot sur
le revenu.

Lue Audet, avocat
spécialisé dans le droit
des PME chez Audet |
et associés, 4 Mont-
réal, explique que
la proportion ver-
sée pour l'enten-
te de non-concurren-
ce doit tout de méme étre 16-
gitime, c'est-a-dire que le pro-
priétaire ne pourrait pas ven-
dre pour 1 § et recevoir
9999 999 $ 4 I'abri de |'impot.

Selon lui, une entente de
NON-CONCUTTENCE « pourrait
étre légitime » dans une pro-
portion de 20 4 40 % du codit
total de la transaction.

Dans 'arrét Manrell, la
portion non imposable de la
transaction totalisant 18,6 M$
est de 21,5 %, soit un paiement
de 4 MS pour 'entente de
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non concurren-
ce et un prix de vente de
14,6 M$.

Mieux encore, dans l'arrét
Fortino, le paiement pour non-
concurrence était de 4,7 M$
alors que le prix de vente était
de 8.5 M$. Autrement dit,
35,6 % de la transaction de
13,2 M§ est & I'abri de 'impot.

Plus pour longtemps
Les deux causes portent sur la

loi fédérale de 'impét,
mais le comptable Pierre
Fleury, directeur principal en
fiscalité chez Richter, Usher
& Vineberg, dit que la Lot
sur Uimpol sur le revenu
du Québec est pratiquement
calquée sur la loi canadienne,

« Au provincial, la situation
est laméme ; il n'y a pas de dis-
positions spécifiques dans la loi
qui s'appliquent aux paiements
requs dans le cadre d'une en-
tente de non-concurrence. »

Ce silence dans la législation
colte cher au gouvernement.
Bien qu'il soit impossible pour
I'instant d'obtenir des données
précises, les spécialistes inter-
roges s'entendent pour dire que
les sommes sont importantes.

Par exemple, sachant que
I'impét sur le gain en capital
est normalement de 25 %, on
s'apergoit que, pour chagque
million de dollars négocié dans
une entente de non-concur
rence, 250 000 § échappent au
gouvernement.

« Mais pour combien de
temps encore 7 » se demande
M. Fleury.

M. Audet se pose aussi la
question. Une loi serait actuel-
lement en chantier au minis-
tere des Finances du Canada
pour colmater la bréche.
« C'est pourquoi j'ai accéléré
certains dossiers », dit I'avocat.

Ce dernier s'attend a ce que
la situation soit rectifiée d'ici
12 mois au fédéral et que par
la suite, Québec emboite le pas.

Pour 'instant, le ministére
des Finances a Ottawa étudie
les répercussions de 1'arrét
Manrell mais n'est pas en
mesure de confirmer ni d'in-
firmmer ou de nier 'existence
du projet de loi. m



